\9," l Mehr Erfolg durch Abo Modelle
S (die sich rechnen)

Abo Modelle, meist basiert in der Cloud, sind eines der gehypten aktuellen Geschaftsmodelle.
Bekannt von GroRRen wie Netflix, Adobe oder Microsoft setzen immer mehr Startups direkt auf Abo
Modelle. Auch Amazon und Apple verlagern mehr und mehr ihr Business hin zu Abo Modellen.
Urspriinglich aus der Softwareentwicklung eine Variante der Lizenzvergabe hat es sich bei Apps
schon langer als Preismodell etabliert. Das reizvolle daran: man bekommt langfristige
Kundenbeziehungen und dadurch mehr Umsatz und mehr Marge. Aber was genau sind die Treiber
und wichtigsten Kennzahlen von so einem Geschaftsmodel - und rechnet sich das immer?

Inhalte

*  Was Netflix, Adobe, Microsoft aber auch Amazon und Apple so
erfolgreich macht (Praxisbeispiele)

Termine:

September 2020: thd
* Einordnung — was versteht man unter Abo Modellen wie

Cloud Services & Lizenzmodellen Oktober 2020: tbd

* Vor- und Nachteile (Planbarkeit, Lock-in, November 2020: thd

Vorfinanzierung) Dezember 2020: tbd

*  Wichtige Kennzahlen verstehen und entwickeln Teilnehmer: 4 bis 12

* Retention & Churn, CAC (Customer Acquisition Cost)
und LTV (Life Time Value), Break Even und
Betriebskosten Umfang: 3h

Ort: Hamburg Werkheim / Online

e Gemeinsam ein Excel Modell entwickeln Preis:

*  Wichtige gesetzliche Vorschriften fir Abrechnung und
Bilanzierung

*  Wie setzt man ein Abo Modell um? Und Entscheidungshilfe — welches Preismodell (Abo oder
Einzel) ist das richtige flir mich?

Fiir wen ist das Seminar interessant: Griinder_innen, junge Unternehmen, KMU

Anmeldung: bizcases.de, Torsten Sollitzer, Bernhard-Nocht-Str. 81, 20359 Hamburg, 0172 70 66 856
ts@bizcases.de

lhr Trainer
Torsten Sollitzer, Jahrgang 1975, kaufmannischer Unternehmensberater
Q e Diplomkaufmann, Schwerpunkt Marketing & Strategie
Ty e Uber 20 Jahre Fach- und Fiihrungserfahrung
-

‘ e  Strategie, Projektmanagement und Vertriebscontrolling
e Kennt alle UnternehmensgrofRen vom Dax bis zum eigenen Startup
e Langjahrige Erfahrung von Abo Modellen aus der Telco und Internet Branche
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